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NEGOCIO
LUCRATIVO

D0 ZERO?




Como criar um
negocio
lucrativo
do zero?

Quer saber como criar um negodcio lucrativo do zero?

AqQui vocé vai
aprender o

passo a passo

para conseguir
realizar esse sonho.

A cada dia que passa
mais pessoas estao

buscando investir em
seu proprio negdcio.

Esse tipo de comportamento vem crescendo ao longo dos anos,
trazendo novidades para o mercado.

Desse modo, entender todos os elementos atuantes na construcdo de um negocio,

é fundamental.
Isso nem sempre € uma tarefa simples, mas esta longe de ser impossivel.

e
E vocé?
Tem vontade de viver dentro dessa realidade?

Aqui vocé vai acompanhar um passo a passo de como criar algo lucrativo do zero.
Vocé vai ver como cada peca vai se encaixando para que seu negocio se torne um sucesso.

Entdo, vamos |1d acompanhe.



COMO

COMECAR UM NEGOCIO
LUCRATIVO DOpA3:i1¥,

A independéncia financeira faz parte do sonho da maioria das pessoas.
Ser seu proprio chefe traz uma série de beneficios muito valiosos.

No entanto, essa jornada também possui varios obstaculos,

sendo o maior deles a falta de conhecimento.

Dessa forma, a primeira coisa a ser fazer para comecar um negocio lucrativo do zero,
é estudar.

Existem muitas formas de aprender que inclusive, sdo gratuitas.

Portanto, vale a pena dar uma
boa pesquisada na internet.
Vocé ird encontrar inumeros
cursos e artigos que irao deixar
tudo mais claro, como esse aqui.
O importante é ndao se contentar
com pouca informacao e sempre
procurar coisas novas.

Agora, vocé vai conferir um guia completo que vai facilitar esse processo de
criacao do seu proprio negadcio.
Veja como cada etapa aqui discutida tem sua devida importancia nessa tarefa.



CRIANDO
1TJUEITHT1H 0 QUE NAD FAZER?

Criar um negocio lucrativo do zero é sim possivel.

Com um bom
planejamento

e agoes calculadas
€ muito provavel
qgue vocé obtenha
sucesso.

Agora, existem algumas situacdes onde ao tentar construir algo legal,
vocé acaba dando um tiro no proprio pé.
Isso pode acabar resultado em frustracdes muito fortes.

Para que isso ndo aconteca de jeito nenhum, veja algumas das falhas mais comuns
e evite-as a todo custo.



JOGAR

0 PLANEJAMENTO
PELA JANELA

A primeira
coisa a se fazer
é sempre se planejar.

Seja financeiramente, profissionalmente,

tudo deve ser pensado com muito cuidado e atencao.
Se vocé quiser abrir um negdcio com alto custo,

€ essencial ver se de fato vocé pode bancar isso.

Além disso, digamos que vocé quer criar uma doceria.
Se vocé nao entende nada de doces, antes de tudo, vocé precisa buscar conhecimento.
Jamais comece um negocio, sem entender muito bem como ele funciona.

Portanto, uma dica é sempre optar
por algo que vocé se identifique.

Dessa forma, sera mais simples o processo de pesquisa e aprendizado.
E também, as chances de vocé ser bem sucedido sdo muito maiores.
Independente da sua escolha, nunca negligencie o poder do planejamento.
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NAD
SEGUIR UM
PLANO

Muitas pessoas acreditam que plano de negdcio é uma furada, que ndo funciona.
Na verdade, elas ndo poderiam estar mais enganadas.

A ideia do “deixa a vida me levar”
ndo se aplica ao mundo dos empreendimentos.

Assim, vocé nunca deve lancar um negodcio novo sem ter um bom plano para ele.
Mais para frente, vocé ira aprender como fazer um, fique tranquilo.

O importante é que é essencial saber sobre gastos,
lucros, produtos, concorrentes e por ai vai.




IGNORAR 0S

FATORES INTERNOS
E EXTERNOS

Esse € um erro bem comum e muito perigoso de ser cometido.

Vocé, em hipotese alguma, pode deixar de avaliar o que estda em volta do seu negocio.
Isso serve para situacdes dentro dele e também fora, como a concorréncia.




UM NEGOCIO:

0 QUE DEVE SER FEITO

Agora que vocé ja conhece os erros mais comuns, ndo ira cometé-los.
E por essa razdo que agora vou falar sobre o que vocé deve colocar em pratica.
Vamos la.




SIGA PELA

ESTRADA MAIS
CONFIAVEL

Se vocé ndao tem como
investir no seu negdcio,

€ importante manter o

pé no chao.

Isso nem de longe significa
deixar de pensar alto.

Existem inUmeros empreendimentos
gue vocé pode lancar no mercado
gue precisam de pouco ou nenhum
investimento.

Entdo, a grande ligcdo é, arrisque, mas com cuidado.

Calcule cada acao que vocé pretende tomar.

Ainda que vocé decida criar algo no setor digital, existe muito planejamento para fazer.
Afinal, ele serd um negdcio como qualquer outro, mudando apenas algumas varidveis.
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CRIE METAS

PARA VOCE
E PARA 0 SEU NEGOCIO

Isso é muito importante.

Ja passou por uma situacao onde vocé comecou super empolgado e, de repente,
se perdeu e acabou desistindo?

N&ao deixe que seu negdcio caia
nesse limbo.

Portanto, a melhor forma de evitar o atraso do seu sucesso, ¢ estabelecendo metas.
O ideal é criar elas a partir do que vocé pretende lancar no mercado.
Entdo, esses objetivos podem ter prazos semanais ou mensais.

Assim, com as metas em dia, vocé consegue manter um ritmo de produtividade.
Por consequéncia, isso te estimula a seguir em frente.

Quando falamos de criar um negdcio do zero, praticamente tudo vai depender de
vocé e do seu esforgo.

Por isso, maos a obra.




TRABALHE
SUA DISCIPLINA

Sem disciplina ninguém

chega onde quer.

Isso também se aplica no
mundo dos empreendimentos.

Manter um ritmo é bem dificil, principalmente quando se tem outras obrigacdes em jogo.

No entanto, existe formas de tentar aliviar um pouco isso.
Uma boa dica é planejar bem sua semana.
Uma simples lista de afazeres ja pode ajudar bastante.

O importante é colocar atividades que vocé consiga cumprir, e tentar manter assim.
Lemlbre-se de ndo se comparar com outras pessoas com o mesmo sonho.
Vocé e seu negocio podem desenvolver seu proprio esquema de funcionamento.

Com disciplina
voceé chegara la.




ANALISE BEM OS FATORES

QUE PODEM INFLUENGIAR
NO SEU NEGOCIO

Lembra que ignorar essas variaveis € um erro gigantesco, nao € mesmo?

Entdo como vocé pode colocar elas na sua equacao de modo simples e pratico?

Ja ouviu falar de matriz SWOT?
Essa € uma sigla em inglés que significa Strengths (Forgas), Weaknesses (fraquezas),
Opportunities (Oportunidades) e Threats (Ameagas).
Esses conceitos te permitem avaliar os fatores internos e externos.
Veja.
Ambiente interno: forgas e fraquezas;
Ambiente externo: oportunidades e ameacgas.
O primeiro ponto é referente aquilo que o seu negdécio consegue controlar.

Entdo, equipamentos, estratégia de vendas, softwares, organizacao, entre outros elementos.

Vamos analisar cada componente.




STRENGTHS
FORCGAS
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Sao todos os componentes presentes no interior do seu negdcio,
gue sao vantagens com relagao a concorréncia.

Digamos que vocé tem uma loja de moveis.

Apesar de existirem outras na regiao,

sO a sua disponibiliza um funcionario para fazer a montagem.

Desse modo, essa é a sua forga.

Outro exemplo,

vocé tem uma agéncia que trabalha com producao de conteudo para a internet.
Ainda que tenham outras no mercado, a sua € especializada em SEO,
conseguindo os melhores ranks nos mecanismos de busca.

Percebe como isso funciona?

O foco é vocé potencializar sua forca.




WEAKNESSES
FRAQUEZAS

Elas consistem em tudo aquilo que te deixa
desfavoravel com rela¢ao a concorréncia.

Imagine que seu negocio é uma fabrica de doces localizada bem longe do centro da cidade.

Assim, para que seu produto chegue até seu publico, vocé gasta muito com transporte.
Coisa que a sua concorrente ndo precisa fazer. Essa é uma fraqueza.

Agora, imagine que vocé estd se lancando como freelancer profissional.

Seu foco é producdo de conteudo, porém seus concorrentes trabalham com audio,
video e texto.

Ja vocé nao possui 2 dessas habilidades.

O segundo ponto, consiste nas coisas que afetam seu negoécio,
mas vocé nao consegue controlar.
Bons exemplos sao clima, taxas de juros, legislacdo, crises econdmicas etc.




OPPORTUNITIES
OPORTUNIDADES

Se caracteriza quando algum elemento externo
gera uma situacao favoravel para seu empreendimento.

Imagine que vocé tem uma pousada e sua cidade vai receber varios intercambistas.
Uma bela oportunidade, ndo € mesmo?




THREATS
AMEAGAS

Sao basicamente o contrario das oportunidades.

Sempre gque algum fator externo cria um cendrio desfavoravel para seu negécio,
tem-se uma ameacga.

Digamos que vocé trabalhe com frete de produtos.

No entanto, uma crise financeira resultou no aumento do combustivel.

Com certeza seu negdcio vai sofrer com essa situacao.

A matriz SWOT te ajuda a enxergar todos esses fatores.

Entdo, depois que vocé observou todos esses pontos, é hora de fazer as devidas
correlacdes.

Nessa etapa vocé deve seguir a seguinte |6gica.
Quais as forcas do seu negodcio que podem potencializar as oportunidades?
Quais forcas podem combater as possiveis ameacas?
Que fraguezas podem interferir nas oportunidades?
Que fraguezas podem potencializar as ameacas?

Ainda, existem algumas perguntas que vocé pode fazer para conseguir identificar cada
ponto da matriz.

Veja abaixo alguns exemplos e faca as devidas adaptacdes para o seu negdcio.

AMBIENTE INTERNO
[

AMBIENTE EXTERNO

OPORTUNIDADE

FRAQUEZAS AMEACAS




IDENTIFICANDO
FORCAS E FRAQUEZAS

Como a estrutura do seu negdcio pode ser uma vantagem
ou desvantagem competitiva?

Como a tecnologia que vocé tem acesso pode ser uma vantagem
ou desvantagem competitiva?

Como sua marca pode ser uma vantagem ou desvantagem competitiva?

Como a distribuicao de produtos do seu negdécio pode ser uma vantagem
ou desvantagem competitiva?



IDENTIFICANDO
OPORTUNIDADES E AMEAGAS

Que fatores econdmicos podem ameacar seu negoécio?

Que elementos legais podem afetar negativamente seu negécio?

Que fatores ambientais podem prejudicar seu negécio?

Que aspectos tecnolégicos podem ameacar seu negécio?

Esse ultimo ponto também é chamado de analise de P TEL.
Isso porque ele engloba problemas Politicos, Tecnoldgicos,
Ambientais e Legais.

Por fim, percebe que com esse exercicio da matriz SWOT vocé consegue enxergar muito
sobre seu negocio?

E por isso que ela é essencial, de modo que vocé ndo pode deixar de fazer.

Acredite, vale muito a pena.

-Crescimento
econbmico

-Taxas de juros

e de inflagaon

-Renda
dos consumidores

-Taxa
de desemprego

“Taxas
de cambio




UMPLAND DENEGOGID

Essa é a principal forma de se preparar para enfrentar obstaculos.
Combinando a matriz SVWOT com um plano desses,
as possibilidades de sucesso sao enormes.

Esse é um documento que apesar de extenso, ndo é tao complicado de elaborar.
Claro, exige um certo esfor¢co, mas nada impossivel de executar.

Entdo, é nesse documento que vocé ird descrever o seu negdcio nos minimos detalhes.
Com ele em maos, é mais facil analisar fatores importantes como viabilidade e estratégia.

No entanto, ao contrario do que muitos acreditam, nesse plano ndao cabe especula¢des.

Vocé precisa trabalhar com dados reais e embasados, provenientes de estudos de
mercado.
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A IMPORTANCIA ,
DE UM PLANO DE NEGOCIOS

E praticamente impossivel obter um empreendimento lucrativo, se vocé ndo planejar bem.
Desde o comeco que estamos falando sobre isso, certo?

Dessa forma, é ai que se encontra toda a importancia do plano de negdcio.

Sendo assim, se vocé ja tem ideia do que quer investir, & preciso validar isso.

Sera que de fato esse negdcio tem chances de ir para frente?

Se sim, 0 que sera preciso para fazer dar certo?

A resposta se encontra exatamente nesse documento.
Confira algumas vantagens dele.

Obtencado de uma analise financeira;

Organizacao de informacdes relevantes,

Possibilidade de um acompanhamento comparativo;

Criacao de cenarios favoraveis e desfavoraveis para o seu negocio;
Estar mais preparado para as possiveis adversidades.

Agora, para gue vocé entenda de fato como elaborar esse plano,
nds vamos abordar cada componente dele.

Seguindo esse
Passo a passo,
vocé estara cada
vez mais perto

de ter um negdcio
lucrativo.

Vamos la.




SUMARIO EXECUTIVO

Essa é a primeira parte que aparece no seu plano de negdcio.

E nessa sessao que vocé ira resumir os dados mais relevantes sobre ele.

Veja o que ndo pode faltar de forma alguma.
Descrever o que € o seu empreendimento e qual o seu diferencial;
Explicar qual a missdo do seu negdcio;
Especificar quais os produtos ou servicos vendidos e suas respectivas vantagens;
Descrever guem sao os clientes ideais para o seu negocio;
Informar qual a localiza¢cao (se for um estabelecimento fisico);
Descrever o investimento total necessario;
Informar acdes juridicas e tributarias (quando necessario).

Achou que é muita coisa?

Fique calmo, vocé ndo precisa elaborar um sumario gigantesco.

O importante é que ele seja claro e objetivo.

Uma boa dica é deixar para fazer essa parte sé no final.

Assim, vocé consegue reunir esses dados de forma mais simples e rapida.




ANALISE DE MERCADO

Essa é uma etapa extremamente importante.
E aqui que vocé ird entender quem sdo os seus clientes.
Também, vocé deve estudar como anda a concorréncia.

Além disso, a depender do seu tipo de negdcio, nessa etapa entra a forma como vocé vai
lidar com fornecedores.

Entdo, para ficar mais claro, vamos falar sobre cada uma dessas analises.




SEGMENTAGAO DE CLIENTES

A primeira coisa que deve ficar bem clara é, sem clientes, sem negdcio, ndo € mesmo?
Entdo, vocé precisa conhecer o grupo que vai consumir seus produtos ou servic¢os.

Dessa forma, para alcangar essas pessoas, além de saber quem sao, é essencial entender
seus habitos de compra.

Para essa analise ficar mais simples, tente elaborar perguntas parecidas com as que estdao
logo abaixo.

Meu publico é composto de pessoas fisicas ou juridicas?

Qual a faixa etdria, género, escolaridade e estado civil desse grupo?
(Conceito de persona).

. Eles compram o seu tipo de produto com que frequéncia?
Onde eles adquirem esse produto?
. Qual a motivacao que os leva a comprar esse tipo de produto?
Essas 5 perguntas ja vao te dar uma excelente ideia sobre segmenta¢ao de clientes.
No entanto, € importante lembrar que nada nesse documento é especulativo.
Desse modo, busque formas de obter dados concretos.
Existem varias formas de atingir esse objetivo, inclusive através de plataformas digitais.

Muitas vezes, um Google Forms ja é suficiente.




ANALISE DA CONCORRENCIA

Vocé também precisa considerar as pessoas que atuam na mesma area gue seu negocio
gue se inserir.

E através da andlise de concorrentes que vocé pode aprender muita coisa antes mesmo
de se lancar no mercado.

Entdo, nesse processo vocé precisa checar alguns pontos e fazer comparagcdes com o seu
planejamento.

Acompanhe esses exemplos que podem se encaixar para o seu negocio.
Como anda a qualidade do produto do seu concorrente?
Qual é o prec¢o?
Como seu concorrente se encontra no quesito atendimento ao cliente?
O que cativa os clientes desse concorrente e o que os desestimula?
Como funcionam os esquemas de pagamento, entrega do seu concorrente?
O que seu negodcio tem de diferente? O que fara os clientes comprarem com vocé?

Nessa sessao, vocé também pode comecar a pensar em cenarios ndo favoraveis para seu
negocio.

Uma dica é tentar imaginar como seu concorrente ird se comportar com ele.
Essa € uma otima forma de ficar preparado para possiveis surpresas.




ANALISE DE POSSIVEIS FORNECEDORES

A Ultima parte da analise de mercado.

Os fornecedores sdo parte essencial do seu negdcio, afinal eles irdo disponibilizar a
matéria-prima para seu produto.

A depender do seu negdcio, isso tem um peso maior ou menor.

Dessa forma, se por exemplo, vocé for abrir um mercadinho, essa secdo precisa ser muito

bem trabalhada.

Entdo, pesquise contatos de fornecedores e sempre busque o melhor custo-beneficio.
Fazer uma lista de comparacdes é a forma mais eficaz.
Pense nas questdes a seguir.

O que eu preciso de material?

Quem sao os possiveis fornecedores?

Existe uma quantidade minima de pedidos? Se sim, qual é?
Como funciona a entrega?

Onde esses fornecedores estao localizados?

O ideal é que vocé busque um contato mais forte com pelo menos dois fornecedores.

Isso é legal porque evita que caso haja algum problema com um deles, seu negdcio nao
fique prejudicado.




CRIACAO DO PLANO DE MARKETING

Aqui vocé precisa detalhar todos os produtos que estdo inclusos no seu negocio.
Desde tamanho, cor, sabor, qualidade, funcao, tamanho e por ai vai.
Em seguida, € necessario montar uma estratégia de venda desses objetos.

Assim, vocé precisa planejar bem como esse processo acontecerd e como esses produtos
vao chegar ao seu publico.

As perguntas a seguir podem ajudar, veja.
Qual o seu produto ou servi¢co?
Como vocé pode descrevé-los?
Prec¢o e qualidade se conversam?
Em qual setor do mercado seu negoécio se encaixa?
Qual o seu plano de distribuicao?
Como é o comportamento de compra do seu publico?
Seu negdcio é fisico ou online?
Vocé quem ird entregar os produtos?
Como seu publico vai ficar sabendo do seu negécio?

Vocé precisa ter em mente que suas vendas so irao crescer se houver um bom plano de
marketing por tras.

Uma dica é usar e abusar das plataformas digitais.

Elas estdo cada vez mais tendo peso no sucesso de um negdcio.




PLANO DE OPERAGAD

Aqui vocé vai tratar do funcionamento do seu negdcio.
E necessario detalhar as etapas para a venda do seu produto ou servico.

Para isso, vocé deve focar em uma questao:
Quanto vocé consegue vender em um certo periodo?

Vocé pode levar em consideracao as seguintes coisas.
Tempo necessdrio para venda do produto;
Quantidade de funcionarios. Vocé sera o inico membro desse negdcio?
Questoes de produtividade;
Equipamentos necessarios para trabalhar, caso haja algum;
Capacidade de armazenamento e distribuicao;
Prazo dos fornecedores.

Também, caso seu negodcio seja uma loja fisica, é legal especificar a disposicdo da area.
A depender do tipo de empreendimento, alguns elementos devem entrar e outros sair.




PLANO FINANCEIRO

Nessa etapa vocé precisa especificar absolutamente tudo que envolva dinheiro.

Sejam gastos, investimentos, ndo importa.
Esse € um dos processos mais importantes do plano de negécio.
Afinal, € aqui que vocé tem ideia do quanto seu sonho vai custar.

Porém, existem algumas alternativas de empreendimento que ndo requerem quase
nenhum dinheiro inicial.

Mesmo assim, todos eles tém custos e é aqui que eles devem ser expostos.
Entdo, seja o aluguel de um espaco ou a compra de um dominio online, os gastos entram
aqui.

Isso é importante para que vocé tenha uma noc¢cado do todo.
Saiba que o seu investimento total é dividido em 3 partes.
Confira cada uma delas com bastante atencéo.




INVESTIMENTOS FIXOS

Neste ponto ficam os elementos que vocé precisa adquirir para que seu negocio funcione.
Sao equipamentos, moveis, maguinas e por ai vai.

CAPITAL DE GIRO

Se refere a quantidade total de dinheiro que € necessaria para que seu negocio funcione

corretamente.
Aqui vocé deve incluir todo gasto com mercadorias para um estoque inicial, por exemplo.

O pagamento de possiveis fornecedores também entra neste tépico.




INVESTIMENTOS PRE-OPERACIONAIS

Essa secao consiste no conjunto de todos os gastos que sdo necessarios para que o
negocio comece suas atividades.

Exemplos comuns sao reformas locais, taxas de registros de empresas, hospedagem de
site entre outros.

Se vocé ficou preocupado com as consideracodes, fiue calmo.

Nessa etapa, diferente da citada acima, vocé trabalhard com estimativas.
Claro, o ideal é que elas estejam o mais proximo possivel da realidade.
Porém, se algo nao sair como planejado, tudo bem.

Além disso, nessa parte é interessante incluir um demonstrativo de resultados.
Ele vai te permitir analisar melhor questdes de renda e ainda, o periodo necessario para
obter o valor do investimento inicial.

Isso é importante porque a partir desses dados, vocé sabera se precisara ou ndo da ajuda
de terceiros.
Caso aconteca, @ mais facil se organizar para correr atras disso.




ANALISE DE POSSIVEIS CENARIOS

Ao fim dessa etapa, seu plano de negdcio ja estda muito bem estruturado.
Agora, é hora de trabalhar um pouco com a imaginac¢ao.
E interessante que vocé crie algumas especulacdes de cenario.

Por exemplo, o que vocé faria ao perceber que sua empresa nao esta andando como
gostaria?

O que esta causando isso?

Como vocé pode resolver esse problema da forma mais pratica possivel?

Também, vocé deve criar simulagdes positivas.

Se seu negocio estd indo bem, quais estratégias ajudaram nesse processo?

Como sera que vocé pode potencializar esse resultado?

Feito isso, pronto. Agora vocé tem em maos tudo que precisa sobre o seu empreendimento.
Qualguer acao daqui para frente ficard muito mais facil, pode ter certeza.

E também, se vocé for precisar de um investimento de terceiros, ter um plano bem feito é
essencial.




AFALTA DE
DINHEIRO E UM PROBLEMA?

Uma das coisas que mais impede que ideias se concretizem é a falta de dinheiro.
Além disso, muitas pessoas acreditam que empreender é so para quem tem possibilidade
de fazer altos investimentos.

Desde j3, tenha em mente que isso ndo é verdade.

Claro, estamos falando de um cenario onde uma série de fatores sociais tém influéncia.

No entanto, se eles ndo existissem, talvez as coisas fossem mais faceis, certo?

Como esse é um problema que ndo conseguimos resolver em um artigo, vamos nos atentar
a criacdo do seu negdcio.

Dinheiro é necessario para comecar um empreendimento? De certa forma sim.
Porém, hoje, principalmente com a evolucdo do mundo digital, as coisas ficaram mais
simples.

Entdo, digamos que vocé quer trabalhar como afiliado digital. Vocé tera que ter acesso a
internet e um computador, o que sdo gastos, certo?

No entanto, ndo existem outros além desses. Nesse ramo vocé pode vender produtos e
ganhar comissoes.

Inclusive, muitas pessoas da drea conseguem criar um negocio muito bem sucedido.
Ainda, vocé pode trabalhar com design, edicao de video, criacdao de textos e por ai vai.
Mesmo que existam certos custos, eles sdo minimos.

No proximo topico
vocé vai conferir uma
lista de possiveis
negocios que vocé
pode investir.

Quem sabe nao se
identifica com algum
deles ou até mesmo,
criar algo novo?




ALTERNATIVA DE NEGOCIOS
QUE QUASE NAO PRECISAM DE INVESTIMENTO

FREELANCER

Um dos tipos de negdcios mais promissores no universo online.
Muitas empresas nao conseguem dar conta das suas demandas e acabam optando por
contratar freelancers.

Para se tornar um bom profissional,
o0 maior investimento aqui sera buscar
conhecimento.

BLOGS

Muita gente tem investido na criagao e alimentacao de blogs, proprios e de terceiros.
Eles servem para compartilhar ideias, promover negdcios e publicidades.

Da para criar um
negdcio muito
lucrativo como
blogueiro.




CONSULTORIA DE ESTRATEGIAS

Que empresa ndo busca novas formas de se destacar no mercado?
Trabalhar no ramo de consultoria de estratégias pode ser muito interessante.

Profissionais da area
sao muito procurados,
de modo que o negdcio
deles é ajudar o
empreendimento

de terceiros.

PRODUTOS DIGITAIS

Os infoprodutos sdo alternativas excelentes para quem ndo quer investir muito em um
negocio.

Saiba que vocé pode ganhar dinheiro com qualquer conhecimento que tiver.

Entdo, se vocé cria planilhas financeiras e planners, por exemplo, coloque a venda.

O ideal é vocé divulgar seu trabalho para as pessoas certas, ou seja, as que se interessam
por ele.

Pode ter certeza que
sempre tera alguém
disposto a adquirir

seu conhecimento,
vocé soO precisa
encontrar esse publico.




ALTERNATIVA DE NEGOCIOS
QUE QUASE NAO PRECISAM DE INVESTIMENTO

AFILIADO

Um tipo de negdcio digital extremamente promissor.
AqQui vocé nao tem um produto seu e sim, promove os de outras pessoas.
Para cada venda, vocé recebe uma comissao.

Muitos profissionais que
trabalham como afiliados
investem na criag¢ao de
um site préoprio ou um
canal no YouTube.

DOCES POR ENCOMENDA

Se vocé tem habilidade na cozinha, use isso a seu favor.
Uma forma de ndo investir muito é fazendo doces por encomenda.
Assim, vocé sé gasta quando alguém demonstrar interesse.

Talvez no inicio, se possivel, valha a pena criar uma estratégia de degustacao.

Assim, vocé conquista

os clientes sem gastar
quase nada.

Isso se aplica a doces,
tortas, pizzas e por ai vai.




ALTERNATIVA DE NEGOCIOS
QUE QUASE NAO PRECISAM DE INVESTIMENTO

PECAS DE DECORAGAO COM PRODUTOS RECICLADOS

O artesanato é sempre muito bem visto pelas pessoas.
Se vocé tem habilidade, mas ndao tem grana,
materiais reciclados sdo uma otima forma
para comecar o seu negdcio.

Crie objetos de garrafa pet, por exemplo.

PRODUGAO DE BIJUTERIAS

O mercado de semijoias, joias ou bijuterias esta se desenvolvendo a cada ano.
Conforme estimativas acredita-se que ocorra um crescimento de até 6% nos préoximos anos,
de acordo com McKinsey Global Institute.

O Brasil é um dos 15 maiores produtores de joias em ouro.
No total sdo 22 toneladas de pecas criadas e comercializadas, conforme Instituto Brasileiro
de Gemas e Metais Preciosos (IBGM).

De acordo com os dados, no Brasil é possivel que existam 3 mil empresas de semijoias e
bijuterias e que juntas alcancem um faturamento superior a R$ 600 milhodes.

A bijuteria tem crescido de forma gigantesca no Brasil, além de ser um mercado muito
promissor por sua alta demanda, serd bem dificil cair suas vendas.

E facil achar fornecedores,

e sem falar que vocé também
pode criar seus proprios materiais
ou diversificando com elementos
naturais e organicos que estao
super em alta.
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ALTERNATIVA DE NEGOCIOS
QUE QUASE NAO PRECISAM DE INVESTIMENTO

BRECHOS E BAZARES

Junte todas as roupas que vocé ndo usa mais e faca um brechd.
Assim, vocé estd ganhando em cima de algo que é seu e que nao tera mais utilidade.

Muita gente consegue
lucrar muito com isso.

AULAS DE REFORCO

Sabe alguma matéria ou é bom em alguma disciplina?

Dé aula para quem tem dificuldade.

Uma boa é se vocé sabe algum idioma como inglés.

Pessoas estdao sempre buscando profissionais com esse conhecimento.

Vocé nao precisa gastar com nada nesse caso.

Comece aos poucos e a proporcao que seus alunos forem aumentando, quem sabe vocé
ndo constréi uma espécie de escola de refor¢co?

Comece aos poucos e a
proporcdo que seus alunos
forem aumentando,

quem sabe vocé nao
constréi uma espécie

de escola de refor¢co?




ALTERNATIVA DE NEGOCIOS
QUE QUASE NAO PRECISAM DE INVESTIMENTO

LOJA ONLINE

Essa é uma das formas de negdcio mais conhecidas atualmente.
Vocé pode vender coisas suas como livros, eletronicos, ou pode trabalhar com produtos
novos.

Muita gente vende objetos
personalizados como canecas,
almofadas, adesivos e por ai vai.
A criatividade ajuda

muito nessa hora.

ALGUMA ABLIDADE

Habilidade é algo que pode ser desenvolvido, vocé pode comecar a treinar algo que
sempre admirou.

Hoje tenho certeza que vocé sabe fazer varias coisas, e existe uma forma de vocé
divulgar e ganhar dinheiro com essas habilidades na internet.

Divulgue em suas redes sociais o que vocé sabe fazer, apresente seu trabalho,
tenho certeza que vai conseguir vender para alguém.

Pronto, agora é com vocé.
Todos os passos para criar um negocio
lucrativo do zero estao aqui.

Lembre-se da importancia de se planejar,
da matriz SWOT e do plano de negédcio.

Boa sorte nessa jornada,
seu sucesso esta a caminho.
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COMO CRIAR UM

ry
Pronto, agora é com voceé.
Todos os passos para criar
um negocio lucrativo do zero
estao aqui.

Lembre-se da importancia de
se planejar, da matriz SWOT
e do plano de negdcio.
“? Boa sorte nessa jornada,
seu sucesso esta a caminho.
[ |

®
&/

@

m Clique nos
icones para
acessar

38 WWW.PEDROVASCO.COM



https://www.instagram.com/pedrovascobr_/
https://t.me/Marketingdeexclusividade
https://www.pedrovasco.com/
https://www.youtube.com/channel/UCr0nrm1Mo0wFY-b7QkUzbDw?view_as=subscriber
https://br.pinterest.com/Pedrovascobr/_created/
https://www.facebook.com/pedrovascobr

	Página 1
	Página 2
	Página 3
	Página 4
	Página 5
	Página 6
	Página 7
	Página 8
	Página 9
	Página 10
	Página 11
	Página 12
	Página 13
	Página 14
	Página 15
	Página 16
	Página 17
	Página 18
	Página 19
	Página 20
	Página 21
	Página 22
	Página 23
	Página 24
	Página 25
	Página 26
	Página 27
	Página 28
	Página 29
	Página 30
	Página 31
	Página 32
	Página 33
	Página 34
	Página 35
	Página 36
	Página 37
	Página 38
	Página 39

